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Nazwa szkolenia

Szkolenie zawodowe — ,,Przedstawiciel handlowy”

Kod szkolenia

16/SZ2/2016

Miejsce organizacji
szkolenia

Osrodek Szkolen Zawodowych ,Diagno — Test” Sp. z 0.0, ul.

Swierczyny 72, 41-400 Mystowice

Termin szkolenia od [ 14.11.2016r. | Do |  26.11.2016
Kolejny . Trener
dzien ggﬁ:::;yi Przedmiot/temat Liczba prowadzacy Podpis
szkolenia i ] godzin | szkolenie (imig i trenera
g szkolenia .
jego data nazwisko)
Przedstawiciel
8.00-9.30 handlowy — rola i 2 Ewa tazowska
obowigzki
9.30-10.00 Przerwa kawowa
Przedstawiciel
10.00-11.30 | handlowy —rola i 2 Ewa Lazowska
1 obowigzki
14.11.2016 | 11.30-12.00 Przerwa kawowa
. Przedstawiciel
12.00-13.30 | handlowy —rola i 2 Ewa Lazowska
obowiazki
13.30-14.30 Przerwa obiadowa
Warsztat prac
14.30-16.00 | o dstawiciel;’ 2 Ewa tazowska
Warsztat prac
8.00-9.30 orze dstawri)cieli 2 Ewa tazowska
9.30-10.00 Przerwa kawowa
Komunikacja
10.00-11.30 werbalna w 2 Ewa tazowska
sprzedazy
2 11.30-12.00 Przerwa kawowa
15.11.2016 Komunikacja
12.00-13.30 werbalna w 2 Ewa tazowska
sprzedazy
13.30-14.30 Przerwa obiadowa
Komunikacja
14.30-16.00 werbalna w 2 Ewa tazowska
sprzedazy
3 Komunikacja
16.11.2016 8.00-9.30 werbaina \}v 2 Ewa tazowska
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sprzedazy

J

9.30-10.00

Przerwa kawowa

10.00-11.30

Komunikacja
niewerbalna w
sprzedazy

2

Ewa tazowska

11.30-12.00

Przerwa kawowa

12.00-13.30

Komunikacja
niewerbalna w
sprzedazy

2

Ewa tazowska

13.30-14.30

Przerwa

obiadowa

14.30-16.00

Komunikacja
niewerbalna w
sprzedazy

Ewa tazowska

4
17.11.2016

8.00-9.30

Komunikacja
niewerbalna w
sprzedazy

2

Ewa tazowska

9.30-10.00

Przerwa kawowa

10.00-11.30

Poszukiwanie
Klientéw —
skuteczny

prospecting.

Typologia klientow.

Sposoby na
,rudnego klienta”

Ewa tazowska

11.30-12.00

Przerwa kawowa

12.00-13.30

Poszukiwanie
klientéw —
skuteczny

prospecting.

Typologia klientow:.

Sposoby na
,trudnego klienta”

Ewa tazowska

13.30-14.30

Przerwa

obiadowa

14.30-16.00

Poszukiwanie
klientow —
skuteczny

prospecting.

Typologia klientow.

Sposoby na
Lrudnego klienta”

Ewa tazowska

5
18.11.2016

8.00-9.30

Poszukiwanie
klientéw —
skuteczny

prospecting.

Typologia klientow.

Ewa tazowska
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Sposoby na
,trudnego klienta”
9.30-10.00 Przerwa kawowa
Poszukiwanie
klientow —
skuteczny
10.00-11.30 prospecting. 5 Ewa tazowska
Typologia klientow.
Sposoby na
,Ltrudnego klienta”
11.30-12.00 Przerwa kawowa
Poszukiwanie
klientow —
skuteczny
12.00-13.30 prospecting. 2 Ewa tazowska
Typologia klientéw.
Sposoby na
Jtrudnego klienta”
13.30-14.30 Przerwa obiadowa
Poszukiwanie
klientéow —
skuteczny
14.30-16.00 prospecting. 2 Ewa Lazowska
Typologia klientow.
Sposoby na
y,trudnego klienta”
Poszukiwanie
klientéw —
skuteczny
8.00-9.30 prospecting. 2 Ewa tazowska
Typologia klientow.
Sposoby na
6 Jtrudnego klienta”

21.11.2016 | 9.30-10.00 | Przerwa kawowa
10.00-11.30 | Wizyta handiowa | 2 Ewa tazowska
11.30-12.00 Przerwa kawowa
12.00-13.30 | Wizytahandlowa | 2 | Ewatazowska
13.30-14.30 Przerwa obiadowa
14.30-16.00 | Wizytahandlowa | 2 | Ewatazowska

8.00-9.30 | Technikisprzedazy | 2 | Ewatazowska
7 9.30-10.00 Przerwa kawowa

22.11.2016 | 10.00-11.30 | Techniki sprzedazy 5 Ewa tazowska

11.30-12.00 Przerwa kawowa
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12.00-13.30 | Technikisprzedazy | 2 [ Ewatazowska |
13.30-14.30 Przerwa obiadowa
14.30-16.00 | Technikisprzedazy | 2 | Ewatazowska |
8.00-9.30 | Technikisprzedazy | 2 | Ewatazowska |
9.30-10.00 Przerwa kawowa
8 10.00-11.30 | Techniki sprzedazy 5 Ewa tazowska
24.11.2016 | 11.30-12.00 Przerwa kawowa
12.00-13.30 | Technikisprzedazy | 2 | Ewakazowska |
13.30-14.30 Przerwa obiadowa
14.30-16.00 | Technikisprzedazy | 2 | Ewatazowska |
8.00-9.30 | Technikisprzedazy | 2 | Ewatazowska |
9.30-10.00 Przerwa kawowa
9 10.00-11.30 | Techniki sprzedazy > Ewa kazowska
25.11.2016 | 11.30-12.00 Przerwa kawowa
12.00-13.30 | Techniki sprzedazy | 2 | Ewa tazowska |
13.30-14.30 Przerwa obiadowa
14.30-16.00 | Technikisprzedazy | 2 | Ewatazowska |
8.00-9.30 Negocjacje | 2 | Ewatazowska |
9.30-10.00 Przerwa kawowa
‘0 10.00-11.30 Negocjacje ) Ewa tazowska
26.11.2016 | 11.30-12.00 Przerwa kawowa
12.00-13.30 Negocjacje | 2 | Ewatazowska |
13.30-14.30 Przerwa obiadowa
14.30-16.00 Negocjacje | 2 | Ewatazowska |




